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An unsere Mitglieder

Mitglieder-Fachexkursion nach China 2027 Mai 2026
»HO6hepunkte im Reich der Mitte*

Sehr geehrte Damen und Herren,
im Rahmen unserer Serviceleistungen fur Mitglieder haben wir fir 2027 wieder ein attraktives Reiseziel

ausgesucht. Wir bieten sowohl Ihnen als Mitglied des Handelsverbandes Mitteldeutschland als auch lhren
Familienangehdrigen, Freunden und Bekannten eine

Fachexkursion nach PEKING, XI’AN & SHANGHAI
vom 12.04. — 22.04.2027 | Reisepreis € 3.465,-

mit Linienfligen der Lufthansa nonstop ab/bis Munchen

Folgendes Fachprogramm ist vorgesehen (Anderungen vorbehalten)

= Treffen mit Reprasentanten der Deutschen Auslandshandelskammer Greater China (AHK) in
Peking. Die AHK Greater China fordert aktiv und umfassend die Wirtschafts- und Handels-
beziehungen zwischen Deutschland und China. Als offizielle Institution zur Férderung des deutschen
AulRenhandels vertritt sie seit tber 25 Jahren die Interessen deutscher Unternehmen in China,
Hongkong und Taiwan, https://china.ahk.de/de/

= Treffen und Gesprach mit Vertretern des Xian Qujiang Creative Valley in Xian, einem
internationalen Gewerbekomplex, der vom High Line Park in New York inspiriert ist und modernes
Design mit traditionellen kulturellen Elementen verbindet. Der Komplex verfigt Gber miteinander
verbundene Luft- bzw. Hochbaublécke, Platze und Garten. Mit einer vielfaltigen Mischung aus
Gastronomie, Einkaufsmdoglichkeiten sowie Kultur- und Kreativmarken bietet er trendige
Veranstaltungen, Kunstausstellungen und Auffilhrungen und ist ein beliebtes Ziel fir Mode, Kultur
und Freizeit in Xian. Im Jahr 2025 wurde er als einer der 100 besten Gewerbekomplexe Chinas
ausgezeichnet.

= Fachbesuch eines Hema-Fresh-Supermarkets in Shanghai, einer chinesischen Supermarktkette der
Alibaba Group, die den stationdren Einkauf mit digitalen Angeboten verbindet. Kundinnen und
Kunden kdnnen im Supermarkt einkaufen, per App bezahlen und sich ihre Waren oft auch nach
Hause liefern lassen. Ein zentrales Merkmal ist der starke Fokus auf frische Lebensmittel. Besonders
Fisch, Fleisch, Gefligel und Gemiise spielen eine grol3e Rolle im Sortiment. Das Geschéaftsmodell
von Hema Fresh gilt als Beispiel fir den sogenannten ,New Retail“ in China, bei dem Handel, App,
Datenanalyse und Logistik eng miteinander verbunden werden. Die Idee dahinter ist, den Einkauf
bequemer, schneller und starker auf die Wiinsche der Kundschaft auszurichten. Insgesamt ist Hema
Fresh ein spannendes Beispiel dafiir, wie moderner Lebensmittelhandel in China funktioniert und wie
sich Supermaérkte durch Technik verdndern kdnnen.

Einzelheiten zum Programm sowie den eingeschlossenen Leistungen entnehmen Sie bitte dem
beigefligten Reiseflyer.



https://china.ahk.de/de/

Fur die Einreise nach China benétigen deutsche Staatsbiirger einen Reisepass, der noch mindestens
6 Monate Uber die Reise hinaus gultig ist. Bei einer Aufenthaltsdauer von maximal 30 Tagen gilt
Visafreiheit. Diese Sonderregelung gilt vorerst bis zum 31.12.2026.

Uber die Einreisebestimmungen ab dem Jahr 2027 wird zu gegebener Zeit informiert, sobald diese
verbindlich feststehen. Impfungen sind nicht vorgeschrieben.

Alle Fragen zu diesem Angebot beantwortet gerne der Reiseveranstalter:

INTERCONTACT, In der Wasserscheid 49, 53424 Remagen, Tel. (02642) 2009-0, Fax (02642) 2009-38,
E-Mail info@ic-gruppenreisen.de.

Der Reisevertrag wird zwischen den Reisenden und dem Reiseveranstalter geschlossen.
Selbstverstandlich ist es auch Ziel dieser Reise, lhnen den Austausch mit Kollegen auf3erhalb des
beruflichen Alltags zu ermdglichen.

Da wir wieder mit reger Beteiligung an dieser Sonderreise rechnen und die Teilnehmerzahl begrenzt ist,
sollten Sie Ihre Reiseanmeldung baldmdglichst an die Anschrift unserer Hauptgeschéftsstelle senden.
Die Anmeldungen werden in der Reihenfolge des Eingangs berlcksichtigt.

Wir freuen uns auf lhre Teilnahme und wiinschen Ihnen eine interessante und erlebnisreiche Reise!

Mit freundlichen GriRen

lhr Handelsverband Mitteldeutschland e.V.



